N egécio // Compra vs. Renting

RENTING

VANTAGENS COMPARATIVAS:

TRES EMPRESAS,
TRES CERTEZAS

A TIMWE, a Recofinance e a LavaMuais scio empresas de dreas tdo distintas como as

aplicacbes para telemoveis, a recuperacdo de credito e as lavandarias self-service

s seus exemplos ajudam a compre-
ender, através da especificidade de
cada um dos universos, as vanta-
gens do renting em comparagio com ou-
tras modalidades de financiamento.

viMue

Fornecedor global

de solucdes moveis

A TIMWE comercializa para todo o mun-
do aplicacdes para telemoveis, solucoes
de grande impacto em mobile marketing,
mobile entertainment e mobile Money. H&
muito apontada como um caso de sucesso
nacional, tem como clientes operadoras
moveis, grupos de media, governos, ONGs
e marcas. Fundada em 2002, tem vindo a
tirar partido de uma vasta experiéncia em
monetizagdo movel e da sua plataforma
proprietaria Neo.

Este fornecedor global de solu¢des moveis
opera em mais de 75 paises, contando com
0 apoio de 26 escritdrios locais, o que faz
com que a gestdo de pagamentos de pro-
dutos e servicos seja bastante complexa,
ainda que muito operacionalizada pelo es-
critorio de Lisboa. Alguns desses servigos/
produtos que sao adquiridos na TIMWE
sao comprados como “pre-payment”. Nes-
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COMPRAR

e Usufruir, quando existam, de
programas do estado que promovem
a aquisicao de activos mobiliarios
(supercrédito fiscal);

eNdo compromete linhas de

endividamento da empresa.

eTodos os beneficios do Renting;
eImobilizado;

e Alocacao de capitais a bens que
depreciam muito rapidamente
(tecnologicos);

e Custos de produtividade elevados
derivados da gestao do parque
tecnolégico da empresa.

tes casos, a op¢ao de “renting” permite a
empresa ajustar melhor os seus prazos, de
forma a criar planos de pagamento, e, as-
sim, estabilizar o seu “cash flow” ao longo
do ano.

O renting é assim usado para “Cash
Management”, de forma a “permitir um
maior controlo das contas e pagamentos ao
longo do ano”, explica Sofia Santos, Com-
munication Specialist da TIMWE.

Quanto as vantagens que encontra na op-
¢do pelo renting, comparativamente as

outras modalidades, considera que, tendo
em conta a actividade e a industria das te-
lecomunicacoes e do mobile em que se mo-
vimenta, a op¢ao pelo renting é “muito
mais simples e menos burocratica”, assim
como lhes “oferece um pacote de servigos
mais completo”, o que permite que conti-
nuem a fornecer aos clientes “um servico
de elevada qualidade”, o que faz com que
consigam manter-se como “um dos lideres
deste mercado tdo volatil”, avanga ainda a
mesma responsavel.

LAVAMAIS

Cadeia de Lavandarias

A cadeia de lavandarias self-service, Lava-
Mais, disponibiliza em horarios alargados
servigos de lavagem e secagem de roupa
(com capacidade entre 8 e 16 quilos). Apos-
tada na prética de “precos muito competi-
tivos”, utiliza detergentes ecolégicos e bio-
degradaveis, disponibilizando ainda Wi-Fi.
De resto, ndo estranhe se reparar que esta a
decorrer um concerto num destes espagos
espalhados pela cidade de Lisboa; é que se
trata de uma aposta da marca.

Propriedade da empresa Adiar Rotina,
comercializa também este tipo de lavan-
darias na forma de “chave-na-mao”, ma-



quinaria, decoragao e imagem corporativa,
tal como explicou a BN, Jod@o Amaral,
General Manager.

Quanto as caracteristicas e aspectos espe-
cificos, desta area comercial, que levaram
a adopc¢ao do renting, explica 0 mesmo
responsavel: “0 nosso negocio reveste-se
de grande novidade em Portugal e impli-
ca uma estratégia de investimento elevado
em pouco tempo, no sentido de conquistar
rapidamente diversos pontos de venda, co-
mercialmente estratégicos.

Foi neste contexto que o renting se revelou
uma opgao inestimavel de financiamento,
na medida em que o peso do investimento
em tecnologia financiavel em modalidade
de Renting, em cada loja LavaMais, é de
cerca de 75 %”. Assim, a opg¢ao pelo renting
permite as lojas LavaMais incorporarem
cerca de 75 % do investimento inicial em
tecnologia de lavagem e secagem, o que
constitui toda a forca produtiva do negocio.
“Em algumas lojas LavaMais o renting é
utilizado para o financiamento de todo o
centro nevralgico do ponto de venda”, su-
blinha Joao Amaral.

Quanto aos beneficios encontrados nesta
opcao de financiamento, o General Ma-
nager é categorico: “além das conhecidas
vantagens fiscais e financeiras, esta opcao
de financiamento acabou por se revelar
como a mais vantajosa de todas as alter-
nativas disponiveis, quando ponderados
os factores principais, ou seja, taxa de juro,
montante financiado, eficacia e rapidez”.

Reconfinance

Recuperacao de Créditos

A Reconfinance, empresa certificada,
sedeada em Gaia, actua na recuperacio de
valores e bens, designadamente localizagao
de devedores, cobranca telefonica e visita
presencial, bem como na recuperacdo de
viaturas, armazenamento de bens e gestao
de stocks de viaturas. Presta ainda servicos

RENTING

eFacilita o acesso a tecnologia “estado
da arte”;

e Aumenta a competitividade das
empresas;

e Amortizacoes 100% dedutiveis em
IRC;

el iberta fluxo de tesouraria da
empresa;

ePermite gestao a médio/longo prazo
dos investimentos;

ePaga enquanto utiliza;

eNdao esta “agarrado” a equipamentos
obsoletos;

ePermite a renovacao tecnologica;
eN&do surge na rubrica “passivo’ no
balanco;

eLibertalinhas de crédito tradicionais.

eN&do permite usufruir de alguns
programas de incentivo ao
investimento lancados pelo estado
em que a posse dos bens tem de ser do
cliente;

eRequer uma cativacao de tesouraria
ameédio prazo.

de gestao integral e de factoring (analise de
risco, gestao de portefolios, apoio pré-judi-
cial; gestdo de contas correntes, cobranca
especializada e controlo de solvabilidade).

Recuperar a confianga financeira de todos
os intervenientes, a ambigdo de continuar
a crescer de forma sustentada de modo a
tornar-se uma instituicao de referéncia na
area onde actua, suportada numa equipa
de profissionais de qualidade, sdo algumas
das caracteristicas fundamentais aponta-
das pela Reconfinance.

Jualio Pedro Marques, responsdvel pela
direc¢do de Gestao, Qualidade e Factoring
explica que “o mercado apresenta sempre
oscilagdes, independentemente da actual
conjuntura, pelo que a Reconfinance
tem necessidades de crescimento e desen-
volvimento”. Neste contexto, os requisitos
dos parceiros aliados aos objectivos estra-
tégicos da empresa, “obrigam a uma adap-
tacdo continua, assim como a uma moder-
nizagdo da infra-estrutura TI, com vista a
performances adequadas”, refere o mesmo
responsavel. “A Grenke disponibiliza, atra-
vés da sua experiéncia de mais de 30 anos,
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solucoes especializadas em renting in-
formatico, permitindo-nos concentrar na
actividade core da nossa organizacao”, su-
blinha Pedro Marques.

Num contexto que caracteriza como sendo
de “convergéncia tecnologica” que tem vin-
do a assumir “caracteristicas muito espe-
cificas nos ultimos anos, através da maior
disponibilidade de acesso, do desenvolvi-
mento de novos dispositivos e da inovacao
a nivel de aplicacoes, a actualizacao da es-
trutura TI da Reconfinance assume par-
ticular importéncia”.

“A Grenke como parceiro de referéncia do
sector, permite acesso as novas tecnologias,
fazendo face ao aumento do ciclo de reno-
vacdo a nivel de hardware e software, na
flexibilidade de ajustamento das necessida-
des de TI, na melhoria do planeamento fi-
nanceiro considerando um valor constante
da manutencao e actualizacdo de TT, assim
como na reducao de custos e na gestao agi-
lizada de activos”, sublinha o responsavel
pela direc¢ao de Gestao.

Quanto a vantagens identificadas nesta
opcio de financiamento em comparacao
com outras, Pedro Marques esclarece que
“o renting da Grenke permite flexibilizar
o processo de aquisicao, assim como dispo-
nibiliza propostas de criacao de valor”.

“A Reconfinance vé a Grenke como par-
ceiro estratégico de negocio, na renovacao
da estrutura de TI sem qualquer investi-
mento, na manutencao de linhas de crédi-
to intactas, na reducao de procedimentos
contabilisticos ao longo da vida dos equipa-
mentos e/ou software, assim como na de-
ducdo de beneficios fiscais”, afirma o mes-
mo responsavel, apontando, em registo de
conclusao, que o lema da empresa esta bem
definido: “aceitamos todos os seus desafios
- e este é partilhado por qualquer colabo-
rador -, a Grenke tem assumido participar
nos nossos desafios, possibilitando-nos
acesso a uma moderna infra-estrutura e
garantindo a exceléncia nos resultados ob-
tidos”.

Trés universos distintos,
a mesma conclusio. BN
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